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A co w Polsce?
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P – pracownik
S – samozatrudniony
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ankieta obserwacja



14



15

-



16



17



18

NIE PROPONUJ (OFERTY) ZANIM NIE ROZPOZNASZ (RZE-
CZYWISTYCH POTRZEB KLIENTA)!!!
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4P SPRZEDAWCY
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Ale gdzie ta kasa?
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Ale gdzie ta kasa?
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Uprawnienia
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Dlaczego?



58



59

-



60

-



61



62

-

-



63

-



64


